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Die h�ufigsten
Fehler vermeiden

KAPITEL 10

Die meisten teuren Fehler entstehen nicht aus Unwissen. Sie

entstehen durch Zeitdruck, Emotion und fehlende Struktur.
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URBANGOODLIVING IMMOBILIEN GMBH



CHECKLISTE FEHLER VERMEIDEN

URBANGOODLIVING Immobilien GmbH   www.hauskauf.urbangoodliving.de Seite 1

Checkliste Fehler vermeiden

So nutzt du diese Unterlage
Nutze diesen letzten Check vor jedem Angebot und vor jeder Unterschrift. Ein einziges rotes Signal
reicht aus, um die Entscheidung zu unterbrechen und fachlich zu pr�fen.

Mein Risikocheck

Ich entscheide nicht nur aus Begeisterung, Angst oder Zeitdruck.

Mein Budget enth�lt Kaufnebenkosten, Renovierung und ausreichende Reserve.

Ich habe erkennbare M�ngel nicht kleingeredet oder nur auf sch�ne Details geachtet.

Marktpreis und Vergleichsobjekte wurden gepr�ft.

Die Lage passt auch im Alltag, bei Verkehr, Wetter und unterschiedlichen Tageszeiten.

Alle wesentlichen Unterlagen wurden gelesen oder fachlich gepr�ft.

Unklare Vertragsklauseln wurden vor der Unterschrift erkl�rt.

Ich kenne meine Preisgrenze und halte sie ein.

Ich habe mindestens eine Nacht �ber die Entscheidung geschlafen.

Bei Unsicherheit habe ich Sachverst�ndige, Finanzierungspartner, Notarb�ro oder Rechtsberatung
einbezogen.

Warnsignale f�r eine Pause

Wesentliche Unterlagen fehlen oder werden nur z�gerlich bereitgestellt.

Aussagen zu Zustand, Fl�che, Nutzung oder Kosten widersprechen sich.

Ein ungew�hnlich hoher Entscheidungsdruck wird aufgebaut.

Die Finanzierung funktioniert nur ohne Reserve oder mit optimistischen Annahmen.

Bekannte Sch�den werden verharmlost oder eine fachliche Pr�fung wird erschwert.

M�ndliche Zusagen sollen nicht in den notariellen Vertrag aufgenommen werden.

Mein Bauchgef�hl und die Fakten zeigen deutlich in unterschiedliche Richtungen.
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Meine Entscheidung in vier Blickrichtungen

Bereich Sicher Offen Kritisch

Lebensplanung

Finanzierung

Objektzustand

Markt und Preis

Vertrag

�bergabe

Fragen vor dem finalen Ja

W�rde ich dieses Haus auch ohne den heutigen Zeitdruck kaufen.

Kann ich die Entscheidung einer unabh�ngigen Person sachlich erkl�ren.

Welche drei Risiken bleiben und wie sichere ich sie ab.

Welche Annahme m�sste falsch sein, damit der Kauf nicht mehr passt.

Was ist meine beste Alternative, wenn ich heute nicht kaufe.

Mein pers�nlicher Entscheidungsvermerk

Daf�r spricht
________________________________________

Dagegen spricht
________________________________________

Vor einer Entscheidung kl�re ich noch
________________________________________

Meine Entscheidung und mein Grund
________________________________________

Michael Urban empfiehlt
Ein Nein zu einem unpassenden Objekt ist kein R�ckschritt. Es ist ein Erfolg, weil du dein Geld,
deine Zeit und deine Zukunft sch�tzt.
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Meine abschlie�ende Selbstreflexion

............................................................................................................................
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